
PARECER CONTÁBIL 

 

O presente parecer visa fomentar informações para o processo de habilitação da Empresa 

ENGEGRAU CONSTRUÇÕES LTDA acerca da análise da documentação de habilitação no que se refere a 

qualificação econômico – financeira. 

Na teoria contábil, os indicadores de capacidade têm por demonstrar que determinada empresa pode honrar 

com seus compromissos financeiros. Assim, quanto menos comprometimento patrimonial é melhor sua solidez 

financeira. Dessa forma, a fim de evitar que haja contratação de empresa que futuramente não consiga honrar 

com as condições contratuais ou execute o serviço de forma precária, poderá a Administração precaver-se de 

cuja proposta seja aparentemente insuficiente para cobrir os custos decorrentes da contratação pretendida, 

utilizando indicadores de avaliação econômico – financeira. 

 

Conforme a Teoria Contábil amplamente aceita e a INSTRUÇÃO NORMATIVA STJ/GDG N. 30 DE 09 DE 

DEZEMBRO DE 2022, os índices de liquidez não são baseados em norma legal que os defina, e conforme o 

próprio exemplo citado, os indicadores podem ser adaptados, sendo indicadores de capacidade mais usuais: 

O índice de liquidez geral busca dar uma visão da solvência de uma empresa no longo prazo. Por este motivo, 

o índice de liquidez geral adiciona os direitos e as obrigações da empresa para um prazo mais alargado, ou 

seja, seu Realizável a Longo Prazo e seu Exigível a Longo Prazo.  

A liquidez imediata é um indicador financeiro que visa apontar a capacidade de uma empresa em pagar 

dívidas e outras obrigações no curto prazo. Ou seja, são os recursos aos quais ela tem acesso imediatamente 

para lidar com imprevistos. 

O Índice de Liquidez Corrente tem por finalidade avaliar a habilidade de uma empresa em cumprir suas 

obrigações financeiras de curto prazo. 

O Índice de Liquidez seca é um indicador financeiro que mede a capacidade de uma empresa de honrar suas 

obrigações de curto prazo. A liquidez seca leva em consideração os chamados ativos circulantes da empresa, 

com exceção do estoque. 

O índice de solvência geral é uma medida financeira que avalia a capacidade de uma empresa de honrar 

suas obrigações de longo prazo, levando em consideração tanto seus ativos quanto suas dívidas. 

 




